
PRÉ-REQUIS :  COMMERCIAUX
EXPÉRIEMENTÉS

DURÉE :   7  H

PRIX :  890 € HT/ PARTICIPANT
(REPAS INCLUS)

 1 JOUR DE FORMATION EN PRÉSENTIEL  : 

Identif ier  les  points  c lés  et  les  messages  à  faire  passer  
Fixer  les  object i fs  de l 'entret ien  
Écr ire  une accroche captivante 
Savoir  se  présenter  
Savoir  présenter  son entreprise  ou son projet
Savoir  présenter  son offre
Savoir  jeter  les  bases  de la  conversation
Identif ier  les  besoins
Rebondir  par  les  techniques  du quest ionnement
Identif ier  les  différents  comportements
Maîtr iser  les  bases  de la  pr ise  de parole  en publ ic
S 'exercer
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OBJECTIFS : 

Intégrer les méthodes et  techniques d'un pitch commercial
réussi

 LA PITCH  POUR  LES  COMMERCIAUX

C A T A L O G U E  D E  F O R M A T I O N S  2 0 2 1  -
F O R M A T I O N  D I R I G E A N T S  E T  M A N A G E R S  -

Formation inter  

PUBLIC :  COMMERCIAUX 

MODALITÉS :  PRÉSENTIEL
(GUADELOUPE)

CALENDRIER  :   

-PRÉSENTIEL :    
SESSION 1 :  FÉVRIER 2021 

FORMATION 
EN PRÉSENTIEL 
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